






 

Strategie:

Die Vorteile von ChannelDirect sind zahlreich:

Stärken und bereichern Sie die Darstellung Ihres Hotels durch internationalen und inländischen Tourismus, durch die Erweiterung  
Ihrer Vertriebsgestaltung und der Zusammenarbeit mit den bei Konsumenten beliebten OTA-Sites. Ziehen Sie mehr als drei 
Hauptakteure Nordamerikas wie Expedia, Travelocity und Orbitz in Erwägung. 

Zum Beispiel:  

Wotif.com ist der bevorzugte Vertriebsweg für Konsumenten in Australien und Neuseeland. Booking.com ist Europas führende 
Online-Agentur im Bereich Hotelbuchung, ausgehend von verkauften Übernachtungen, die monatlich mehr als 30 Millionen  
individuelle Besucher aus den Freizeit- und Geschäftsmärkten weltweit über das Internet anzieht.

Zunehmend mehr Hotels ziehen eine Ausweitung ihrer Vertriebslandschaft in Erwägung. Hotels können nun regional auf Kunden 
abzielen, basierend auf den relevanten Sites. Hilfsmittel zur Vertriebswegverwaltung für das Extranet sind ein integraler  
Bestandteil der erfolgreichen Ausführung dieser Strategie.

•   Verringern Sie durch die Effizienz einer einzigen Schnittstelle den Zeitaufwand, der für die 
	 Verwaltung von Extranets aufgewendet werden muss. 

•   Laden Sie mühelos Bestände in die Vertriebswege, um überschüssigen Bestand zu verkaufen.

•   Schaffen und aktualisieren Sie Paritätsgruppen, damit Sie ohne Probleme dynamische 
	 Entscheidungen zur Preisgestaltung fällen können. 

•   Greifen Sie in Echtzeit auf eine Liste aktueller Bestände, Preise und Beschränkungen mehrerer Websites zu.

•   Bauen Sie Kundenvertrauen durch Tarifgleichheit auf 

•   Sparen Sie Arbeitskosten und reduzieren Sie die Möglichkeit menschlichen Versagens

Handlung:

Identifizieren Sie Segmente auf den internationalen und nationalen Märkten, die Sie bisher vielleicht noch nicht in Erwägung  
gezogen haben, um Reisende aus Regionen zu ersetzen, die stärker von unbeständigen Devisenmärkten oder der Wirtschaftsflaute  
betroffen sind, und bevorzugen Sie Regionen mit Wirtschaftsaufschwung und deren Buchungsvertriebswege. Schließen Sie 
Partnerschaften oder Verträge mit diesen Sites ab und nutzen Sie außerdem ChannelDirect zur Arbeits- und Zeitersparnis und 
gewährleisten Sie dadurch Ihre Präsenz über mehrere Partner. 
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